
中小企業診断士

【プロフィール】

大学卒業後、メーカーの法人営業職を経て、12年間にわたり資格指導校の社員講師

として中小企業診断士試験対策のテキストなどの教材執筆・教室講義、ビジネスセミ

ナー講師等を担当。2015年に独立し、現在は経営相談、企業支援、企業研修講師、ビ

ジネスセミナー講師、研修教材の執筆、ビジネス関連の執筆に当たっている。事業開発、

商品コンセプト策定、組織開発、事業計画書策定などを得意とする。東京商工会議所相

談員。千葉商科大学非常勤講師。企業経営アドバイザー検定講師。TAC中小企業診断

士講座講師。NPO法人中野中小企業診断士会理事。著書に「最速2時間でわかるビジ

ネス・フレームワーク」（ぱる出版）、「中小企業診断士のための経済学入門」（同友館）が

あり、月刊誌「企業診断」にて、「世相を読み解く診断士の眼」を連載中である。

受付期間：1月24日(金)9:00～2月25日(火)17:00
産業振興センターHP（https://nakano-sangyoushinkou.jp/）の
「講座一覧」からお申込みください。

【中野区産業振興センター主催講座【経営者のための経営力アップセミナー】

商品を売りたければ
物語を語れ

～すぐにできるストーリーマーケティング～

２月２8日(金)

18：30～20：30

開

催

日

時

定
員 1 5 名

■中野区内の中小企業経営者の方へ

■商品を売りたいのなら、「物語」で顧客の共感を呼ぶのが有効です。オリ

ジナルストーリーの作り方と、マーケティングへの展開について解説します。

申

込

講

師

三枝 元

共催:東京商工会議所中野支部 後援:西武信用金庫/日本政策金融公庫 協力:中野中小企業診断士会

費
用 無 料

中野区産業振興センター 03-3380-6946

本事業は 認定特定創業支援事業【販路開拓】です。詳しくは中野区ホームページ「認定特定創業支援事業」をご覧ください。

会
場

中野区産業振興センター

３ 階 大 会 議 室



【個人情報の取扱いについて】
お客様からご提供いただいた個人情報は、当社の個人情報保護方針に基づき厳重に管理するとともに、参加者登録、統計データーの管理
および開催についてのお問合せ以外の目的には使用いたしません。
◆個人情報に関するお問合せ先 テルウェル東日本株式会社 個人情報保護対応窓口 情報適正利用管理者 ＴＥＬ：０３－５８６０－６８０１

●中野区産業振興センター
・住所：中野区中野２-１３-１４

中野駅南口より徒歩５分
※原則、駐車場のご用意はございません。 公共交通機関でお越し下さい。

・ＴＥＬ：03-3380-6946
中野区産業振興センター２F窓口
(お問合せ受付時間：平日午前9時～午後５時)

・HP: https://nakano-sangyoushinkou.jp/

お申込み後にcontact@nakano-sangyoushinkou.jpより２通の確認メールをお送りします。
※あらかじめ、上記アドレスからのメールを受け取れる設定をお願いします。

1. 自動返信メール
お申し込み後、数分〜1時間程度で送信されます。
タイトル : 中野区産業振興センター【事業申込み】
※ こちらが届かない場合は、ご入力頂いたお客様のメールアドレスに誤りがある場合がございます。その場合は再度お申込みください。

2. 講座申込受付のご案内メール
お申し込み後、3~4営業日程度で送信されます。講座内容や受講方法はこちらのメールでご確認ください。
※ 定員のある講座の場合、参加の可否はこちらのメールでお知らせしますので必ずご確認ください。

・現在ご活躍中の士業・講師の方は参加をご遠慮ください
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数多くの競合の中から自社が選ばれるには特別な理由が必要で、その特別な理由になりえる

のが「ストーリー」です。ストーリーというと、小説家的な才能が必要だと思われるかもしれません

が、特別な才能は必要ありません。本セミナーでは、ストーリーの作り方と、マーケティングへの展

開について解説します。

【受講ｂｅｆｏｒｅ➝★afterイメージ】

before:自社の良さやアピールポイントが分からない➝★after:訴求ポイントが分かる

before:顧客にとっての価値の発想がしづらい➝★after：顧客視点でマーケティング発想できる

before:今一つ自社商品の価値が伝えきれていない➝★after：価値を効果的に伝えられる

中野区産業振興センター主催講座【経営者の経営力アップセミナー】

商品を売りたければ物語を語れ
～ す ぐ に で き る ス ト ー リ ー マ ー ケ テ ィ ン グ ～
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対
象

中野区内の中小企業経営者の方

自社や自社商品・サービスを訴求するためのストーリーの作り方、マーケティ

ングへの展開方法について習得する。

時間 講座内容 技法等

15分

15分

15分

15分

60分

１．人はストーリーに共感する

２．ビジネスにおけるストーリーの効き目

３．ストーリーづくりに必要なこと

４．ストーリーの作り方

５．マーケティングへの展開

講義

講義

講義

講義・ワーク

講義・ワーク


