
受付期間：11月18日(月)9：00～12月16日(月)17：00
産業振興センターHP（https://nakano-sangyoushinkou.jp/）の
「講座一覧」から、または右記のQRコードよりお申込みください。

【中野区産業振興センター主催講座【経営者の経営力アップセミナー】

脳医科学で売れる戦略作り!
営業力＆経営力強化セミナー

売れ続ける脳を作るメカニズム

１２月１９日(金)

18：30～20：30

開

催

日

時

定
員 なし

■中野区内の経営者、および個人事業主の方

■お客様の心をつかむ営業手法を、科学的に紐解く！

申
込

講

師

脳下村塾 代表

中央大学卒業後、大手出版社の学習塾にて営業、新規事業マネージャーとして勤務。年上の部下

のマネジメント、事業撤退も経験。講習会動員率2年連続全国1位、ギネス賞を受賞。社会人の人

材育成にシフトし、TA・内観・組織開発コンサルティングの研修会社にて、企画営業・研修講師と

して人と組織の変革を促進する。

2005年～製薬企業のアウトソーシング企業の新設研修部の立上げ講師として、経営幹部層か

らお手上げ社員の人材育成に取り組む。ドクターの心をも動かす営業研修等にて貢献。社長賞2

回、経営理念賞を受賞。

2020年～人材育成コンサルタント・企業研修講師として独立。研修で別人のように心が入れ替

わった経営者など、講師が受講生の可能性を信じきることで激変する姿を数多く目の当たりに

している。山口県出身、吉田松陰先生の教育思想を尊敬し、故郷の人材育成にも支援をしている。

登壇1,800回以上、受講生15,000名以上。

毎田亜由美

共催:東京商工会議所中野支部 後援:西武信用金庫/日本政策金融公庫 協力:中野中小企業診断士会

費
用 無料

中野区産業振興センター 03-3380-6946

本事業は 認定特定創業支援事業【人材育成】です。詳しくは中野区ホームページ「認定特定創業支援事業」をご覧ください。



【個人情報の取扱いについて】
お客様からご提供いただいた個人情報は、当社の個人情報保護方針に基づき厳重に管理するとともに、参加者登録、統計データーの管理
および開催についてのお問合せ以外の目的には使用いたしません。
◆個人情報に関するお問合せ先 テルウェル東日本株式会社 個人情報保護対応窓口 情報適正利用管理者 ＴＥＬ：０３－５８６０－６８０１

●中野区産業振興センター
・住所：中野区中野２-１３-１４

中野駅南口より徒歩５分
※原則、駐車場のご用意はございません。 公共交通機関でお越し下さい。

・ＴＥＬ：03-3380-6946
中野区産業振興センター２F窓口
(お問合せ受付時間：平日午前9時～午後５時)

・HP: https://nakano-sangyoushinkou.jp/

お申込み後にcontact@nakano-sangyoushinkou.jpより２通の確認メールをお送りします。
※あらかじめ、上記アドレスからのメールを受け取れる設定をお願いします。

1. 自動返信メール
お申し込み後、数分〜1時間程度で送信されます。
タイトル : 中野区産業振興センター【事業申込み】
※ こちらが届かない場合は、ご入力頂いたお客様のメールアドレスに誤りがある場合がございます。その場合は再度お申込みください。

2. 講座申込受付のご案内メール
お申し込み後、3~4営業日程度で送信されます。講座内容や受講方法はこちらのメールでご確認ください。
※ 定員のある講座の場合、参加の可否はこちらのメールでお知らせしますので必ずご確認ください。

・現在ご活躍中の士業・講師の方は参加をご遠慮ください

講
座
概
要
・
特
徴

お客様の心をつかむ話法は、技術として誰でも身に着けることができます。脳医科学に

基づいたお客様の心をつかむアプローチ方法を身につけ、営業力＆経営力をアップしま

す。我流の営業スタイルが、脳医科学的に可視化され、部下指導にも活かせるようになり

ます。

中野区産業振興センター主催講座【経営者の経営力アップセミナー】

脳医科学で売れる戦略作り! 
営業力＆経営力強化セミナー 売れ続ける脳を作るメカニズム

習
得
目
標

★お客様の脳タイプに合わせたアプローチ方法を習得する。

★お客様の心をつかむ話法を、技術として身につける。

カ
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対
象

中野区内の経営者、および個人事業主の方へ

時間 講座内容 技法等

2時間 （1）お客様の心理を科学する
・お役様に話していただける場づくり

（2）面談の過程を科学する
・お客様の心とつかむ商談フレームワーク
・会話力アップ ～“テスト”ロールプレイング～
・脳タイプ別（傾聴・共感・質問のポイント）
・会話力アップ ～“チャレンジ”ロールプレイング～
・お客様が一歩を踏み出しやすくなる脳タイプ別アプローチ

（3）まとめ
～学びを実現に向けて科学する～

講義

講義

【ワーク】
講義

【ワーク】
講義

【ワーク】


