
受付期間：8月13日(火)午前9時～9月11日(水)午後5時
申込先：中野区産業振興センターHP：https://nakano-sangyoushinkou.jp/

「講座一覧」または右記QRコードよりお申込みください。

中野区産業振興センター主催講座【なかのビジネス創造塾】

「成長への鍵を握る！
中小企業のための

実践的経営セミナー」
ー資源を最大限に活用し業績拡大につなげる方法ー

９月16日(月)
～９月30日(月)

動
画
配
信
期
間

定

員 なし

■中野区内で創業を希望される方・創業後間もない方。

特に創業後1年～3年後で伸び悩んでいる方にお勧めの講座です

■事例を参照した分かりやすい解説で経営力アップのヒントが得られます。

申
込

講

師

イデアヴィスタ株式会社代表取締役／顧客心理コンサルタント

日本プロフェッショナル講師協会認定講師／(一社)日本経営士会 経営士補

小売企業、派遣会社、専門学校講師を経て独立。いずれの企業でも部下育成の業務に携わる。

顧客対応力を活かして、店舗売上、顧客維持数、上位の販売成績、専門学校では入学者数前年比

130％アップなどの成果を上げる。部下指導の悩みも多く経験しながら、モチベーション、目標管

理、コミュニケーション力などのスキルアップを図る。売上アップ、結果にこだわり、顧客心理を深く

学び、それらを経て売上に直結する「接客・営業術」をメソッド化。

現在は売上向上の観点から、自身の経験と成功事例をもとに経営者へも業績拡大につながるヒン

トを伝える。「結果と仕事のやりがいが実感出来る」をモットーに「成果につながるまで」を支援内容

とし業績アップのサポートを行っている。

共催:東京商工会議所中野支部 後援:西武信用金庫/日本政策金融公庫 協力:中野中小企業診断士会

費

用 無料

本事業は 認定特定創業支援事業【経営】です。詳しくは中野区ホームページ「認定特定創業支援事業」をご覧ください。

中野区産業振興センター 03-3380-6946

大野亜希子



【個人情報の取扱いについて】
お客様からご提供いただいた個人情報は、当社の個人情報保護方針に基づき厳重に管理するとともに、参加者登録、統計データーの管理
および開催についてのお問合せ以外の目的には使用いたしません。
◆個人情報に関するお問合せ先 テルウェル東日本株式会社 個人情報保護対応窓口 情報適正利用管理者 ＴＥＬ：０３－５８６０－６８０１

●中野区産業振興センター
・住所：中野区中野２-１３-１４

中野駅南口より徒歩５分
※原則、駐車場のご用意はございません。 公共交通機関でお越し下さい。

・ＴＥＬ：03-3380-6946
中野区産業振興センター２F窓口
(お問合せ受付時間：平日午前9時～午後５時)

・HP: https://nakano-sangyoushinkou.jp/

お申込み後にcontact@nakano-sangyoushinkou.jpより２通の確認メールをお送りします。
※あらかじめ、上記アドレスからのメールを受け取れる設定をお願いします。

1. 自動返信メール
お申し込み後、数分〜1時間程度で送信されます。
タイトル : 中野区産業振興センター【事業申込み】
※ こちらが届かない場合は、ご入力頂いたお客様のメールアドレスに誤りがある場合がございます。その場合は再度お申込みください。

2. 講座申込受付のご案内メール
お申し込み後、3~4営業日程度で送信されます。講座内容や受講方法はこちらのメールでご確認ください。
※ 定員のある講座の場合、参加の可否はこちらのメールでお知らせしますので必ずご確認ください。

・現在ご活躍中の士業・講師の方は参加をご遠慮ください

講

座

概

要

事業が想定通り成長していない場合、自社の経営資源を充分に使いこなせていない可能性が

あります。本講座では自社のリソース（経営資源）の見直しを行い、自社や他社の事例を参照しな

がら具体的な活用法を探っていきます。個人事業、企業規模問わず、自社事業に落とし込める

具体性のある内容で、 業績向上のヒントが得られます。

①bofore:自社リソースの意味が分からない

→after:自社リソースの意味と有効な活用方法まで理解できた

②before:人・時間・資金など足りないものが多く、事業拡大がうまくいかない

→after:限られた資源の活用方法が理解できた

➂before:やるべきことが多く何から手を付けてよいか分からない

→after:小さな資源(投資)でも効果的に業績向上に繋がるヒントを得ることができた

中野区産業振興センター主催講座【なかのビジネス創造塾】

「成長への鍵を握る！ 中小企業のための実践的経営セミナー」

習
得
目
標

①業績向上のために必要な項目と限られた資源の有効活用の方法が理解できた。

②業績拡大における新たな視点をえることができた得ることが出来た。

➂実例をもとに、業績向上のヒントから具体的にアクションできている。

カ

リ

キ

ュ

ラ

ム

会

場

・
問

合

先

対
象

中野区内で創業を希望される方・創業後間もない方
創業後1年～3年後で伸び悩んでいる方

時間 講座内容 技法等

18:30

～

20:30

１．業績向上のための自社事業の棚卸

２．業績向上のために必要な資源の見直し

３．自社資源の活用方法

４．効果を発揮する事業拡大５つの方法

５．明日から実践！できることをピックアップ

６．まとめ 質疑応答

講義・ワーク

講義

講義・ワーク

講義・ワーク

講義・ワーク

講義


