
受付期間：6月6日(木)午前9時～7月4日(木)午後5時
申込先：中野区産業振興センターHP：https://nakano-sangyoushinkou.jp/

「講座一覧」または右記QRコードよりお申込みください。

中野区産業振興センター主催講座【経営者の経営力アップセミナー】

-補助金申請やビジネスコンテストでも採択を後押しする-

経営者の魅力を伝える
プレゼンの極意

７月10日(水)
18：30～20：30

開

催

日

時

会
場
中野区産業振興センター
３階 大会議室

定
員 先着１５名

■中野区内の経営者、および個人事業主、営業・接客業の方へ

■資金調達プレゼン、営業・商談の成約率を上げる！人前でも自信を

持って堂々と話せるようになる一瞬で信頼関係を築くコツとは？

申
込

講

師

フリーアナウンサー、スピーチコンサルタント

（株）スマイルボイス 代表取締役 国立大学法人 山梨大学 非常勤講師

大学卒業後、大和証券に入社し、投資相談課に配属。証券外務員を取得し幅広い金融知識を身につけ、お客様

に対し親身な相談相手になることを心がけ、新規開拓上位者として表彰を受ける。その後、子供のころからの夢

の実現を目指し、NHKに番組ディレクター兼アナウンサーとして勤務。プレイングマネージャーとして、番組ス

タッフに対し指示監督を行う。上下関係の厳しい業界の中、スタッフ間のコミュニケーションを重視したマネジメ

ントを行う。2008年、株式会社スマイルボイスを設立し、代表取締役に就任。大和証券、NHKで培われたコ

ミュニケーション力と表現力を活かし、ヒューマンスキル系の人材育成・研修をのべ5万人以上に行っている。ま

た東洋経済主催「グローバル経営戦略フォーラム」をはじめ、上場企業経営者の講演司会、自治体主催「ビジネ

スプランコンテスト」審査員や司会、ラジオ、ナレーション等、アナウンサー事業を行う。「話し方」著書は4冊。

倉島麻帆

共催:東京商工会議所中野支部 後援:西武信用金庫/日本政策金融公庫 協力:中野中小企業診断士会

費
用 無料

中野区産業振興センター 03-3380-6946

本事業は 認定特定創業支援事業【経営】です。詳しくは中野区ホームページ「認定特定創業支援事業」をご覧ください。



【個人情報の取扱いについて】
お客様からご提供いただいた個人情報は、当社の個人情報保護方針に基づき厳重に管理するとともに、参加者登録、統計データーの管理
および開催についてのお問合せ以外の目的には使用いたしません。
◆個人情報に関するお問合せ先 テルウェル東日本株式会社 個人情報保護対応窓口 情報適正利用管理者 ＴＥＬ：０３－５８６０－６８０１

●中野区産業振興センター
・住所：中野区中野２-１３-１４

中野駅南口より徒歩５分
※原則、駐車場のご用意はございません。 公共交通機関でお越し下さい。

・ＴＥＬ：03-3380-6946
中野区産業振興センター２F窓口
(お問合せ受付時間：平日午前9時～午後５時)

・HP: https://nakano-sangyoushinkou.jp/

お申込み後にcontact@nakano-sangyoushinkou.jpより２通の確認メールをお送りします。
※あらかじめ、上記アドレスからのメールを受け取れる設定をお願いします。

1. 自動返信メール
お申し込み後、数分〜1時間程度で送信されます。
タイトル : 中野区産業振興センター【事業申込み】
※ こちらが届かない場合は、ご入力頂いたお客様のメールアドレスに誤りがある場合がございます。その場合は再度お申込みください。

2. 講座申込受付のご案内メール
お申し込み後、3~4営業日程度で送信されます。講座内容や受講方法はこちらのメールでご確認ください。
※ 定員のある講座の場合、参加の可否はこちらのメールでお知らせしますので必ずご確認ください。

・現在ご活躍中の士業・講師の方は参加をご遠慮ください

講

座

概

要

・

特

徴

資金調達や関係者を巻き込むプレゼン・スピーチ力とは？話すのが苦手な人でも、１対１はもち
ろん、1対多でもあがらずに堂々と話せる、簡単なコツをお伝えします。 好印象の表情や、姿勢・
しぐさ・声の抑揚・メリハリをマスターするだけで、第一印象が変わります。最初の「６秒」で惹き
つけましょう！ いくら話す内容や資料が完ぺきであっても、声が小さい、滑舌が悪い、表情が
固い…と、あなたの商品・サービスにも自信がなく見えてしまい、もったいないです。

モチベーションも上がり元気になる、とても楽しい講座です！

★一瞬で信頼関係を築き、周りを巻き込む、影響力ある声・話し方を体得★
before:声が小さい、滑舌が悪い ⇒after:ハキハキと伝わる・説得力ある声に
before:印象が悪い、無表情（無愛想）⇒after:第一印象から心をつかむ魅力的な表情に！
before:人前で緊張しやすい

⇒after:堂々と自信を持って話す、洗練された立ち居振る舞いが身に着く

補助金申請やビジネスコンテストでも採択を後押しする
経営者の魅力を伝えるプレゼンの極意

習
得
目
標

資金調達、営業・商談、接客、コンペ、プレゼンテーション等で成果を出し、成約率・売上のアップ、
周囲からの信頼、印象アップによる良好な人間関係・コミュニケーション、事業としての継続・発
展、また自己実現をめざす。

カ

リ

キ

ュ

ラ

ム

会

場

・
問

合

先

対
象 中野区内の経営者、および個人事業主、営業・接客業の方へ

講座内容 技法等

１．お客様・周りと一瞬でラポール（信頼関係）を築く技
２．リーダー必須！惹きつける話し方・立ち居振る舞い

～視覚的・聴覚的・言語的要素
３．印象アップ！魅力的な表情（笑顔）の作り方
４．伝わる・影響力ある 声の出し方

～腹式呼吸の極意、滑舌・舌癖トレーニング

講義・ワーク
講義・ワーク

講義・ワーク
講義・ワーク


