
アイデアは明確になっているけれど、どのように事業にしていけば良いかが分から
ないという方に、事業の成否を分ける「どのようなお客様に、どのような特徴的方
法で、どのような価値を提供するのか」という事業コンセプトの作り方を分かりや
すくお伝えします。

土7月11日
１ 3 時 ３ ０ 分 ～ 1 7 時 ３ ０ 分

(受付開始時間 １３時００分)

中野区産業振興センター
３階大会議室

1,000円
(6回受講5,000円)

≪講師≫ 篠田 法正
名古屋生まれ。名古屋大学農学研究科修士課程修了。後に同大学の工学博士学位取得。化学
会社で20年間、主に研究開発部門にて、新規機能性材料、例えば、抜糸不要の吸収性縫合糸、
１ヶ月効き続ける制癌剤、植物からつくるプラスチック等を開発。出願特許は国内外110件
を超える。1999年から２年間、米国カーネギーメロン大学に留学、専門分野の研究とともに
アントレプレナーシップについても学んだ。また、新しい製品を世に出すためのマーケティ
ングや、クセのある理系研究者たちのマネジメントも経験した。1996年、中小企業診断士登
録。2007年、創造力と科学的思考で経営ジョンの実現を支援する経営コンサルタントとして
独立。専門は、経営革新、組織活性化、人材育成。

株式会社ＬＢＣ 代表取締役
中小企業診断士

共催 西武信用金庫 後援 東京商工会議所中野支部 日本政策金融公庫

本事業は
認定特定創業支援事業 です
詳しくは中野区ホームページ
「認定特定創業支援事業」をご覧ください

競合厳しい競争の中で起業を
成功させるための重要ポイント！

強靭ビジネスコンセプト
作成講座

開催日時
令和２年

中野区産業振興センター【なかのビジネス創造塾⑦】】６回連続講座第３回

カリキュラム(講義、演習)

１．さあ、アイデアを形にしよう！
・起業成功の成否を分けるビジネスコンセプトとは

２．事業成功のためのサクセスロードマップ
・成功するための順番がある

３．ミッション、ビジョン、ポリシー、バリュー
・小さな会社が成功するための鉄則

休憩（１５分）
４．ビジネスコンセプトづくりで最も大切な事
・価値の最大化

５．事業ドメインの設定、事業コンセプトづくり
・分析調査とポジショニングのコツ

参加料

会場



中野区産業振興センター【なかのビジネス創造塾⑦】

7月11日 強靭ビジネスコンセプト作成講座

【個人情報の取扱いについて】
お客様からご提供いただいた個人情報は、当社の個人情報保護方針に基づき厳重に管理するとともに、参加者登録、統計データーの管理
および開催についてのお問合せ以外の目的には使用いたしません。
◆個人情報に関するお問合せ先 テルウェル東日本株式会社 個人情報保護対応窓口 情報適正利用管理者 ＴＥＬ：０３－５８６０－６８０１

講座参加申込書

お名前

フリガナ

姓 名

電話番号

メールアドレス

メールマガジン配信を □希望する □既にされている □希望しない

ＦＡＸ
受講確認票をメールではなく

FAXで希望される方

受付完了後に当日お持ちいただく「受講確認票」をメール又はFAXでお送りいたします。

※お申込み後３営業日以内に届かない場合はお問い合わせください。

お申込みＦＡＸ番号 ０３-３３８０-６９４９

●ＴＥＬ：03-3380-6946
ＦＡＸ：下記の申込書をご利用ください。

●産業振興センター２F窓口

窓口へ直接お越しください。（受付時間：平日午前９時～午後５時）

●ホームページ
下記ＵＲＬの申込みフォームからお申込みください。

http://nakano-sangyoushinkou.jp

６月８日(月)～
この回だけの受講は先着１０名まで

ホームページ
QRコード

会場：中野駅南口より徒歩５分
中 野 区 中 野 ２ - １ ３ - １ ４
※お越しの際は公共交通機関をご利用ください

中野駅

南口

北口

中野区産業振興センター

コンビニ交番

新しいビジネスを始めたいが、商品やサービスの販売をどのように事業にすればよいかわからな
い。ちゃんと売れるようにするには、何をどう考えればいいのだろうか。こんな悩みでつまずい
ている方は多いようです。
事業が成功するかどうか、その成否をわけるのは、「どのようなお客様に、どのような特徴的方
法で、どのような価値を提供するのか」という事業コンセプトをうまく作れるかどうかにかかっ
ています。このコンセプトが合理的で、かつ、きらりと光るものであれば、競合が多い中でも、
しっかりとお客様に支持され、安定した売上を期待できるようになります。
本講座では、起業準備プロセスの中で最も重要な事業コンセプトのつくり方を、ステップ・バ
イ・ステップで丁寧に解説いたします。また、誰にでもできる簡単な調査分析のコツもお伝えし
ます。頭の中で温めてきたあなたのビジネスアイデアを具体的に形にしていきましょう！

申込受付
(お問い合わせ)

受付期間


